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Proeftuin in bouwteam creéert

win-win situatie
Roosdom Tijhuis: “Goed gereedschap op de
bouwplaats én op kantoor”

De aanpak van bouwbedrijven bij de keuze
voor een softwareleverancier is in te delen in twee
categorieén. Bouworganisaties kiezen ofwel voor
een traditioneel traject van aanbesteding, met de
keuze uit een short list. Of zij kiezen voor het
zogenaamde bouwteam traject. Bouwbedrijf
Roosdom Tijhuis heeft samen met CTB een
succesvol bouwteam traject met proeftuin
doorlopen en positief afgerond, waarna de

implementatie plaats vindt.
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In een bouwteam traject zet een bedrijf in nauwe
samenwerking met één automatiseringspartner
een plan van aanpak op. Daarbij heeft het bedrijf
vertrouwen in de referenties van de
softwareleverancier en is het op voorhand zeker
van een efficiénte implementatie omdat er een

klantspecifieke proeftuin aan vooraf gaat.

Bij bouwbedrijf Roosdom Tijhuis vond er een mix van
beide trajecten plaats. Na een gedegen selectie
vooraf, waarbij de keuze voor partnerschap op CTB
viel, volgde een goed geplande en solide uitgevoerde

implementatie.

Proeftuin

Draagvlak voor Microsoft Dynamics™ NAV 4PS
Construct was er volop bij Roosdom Tijhuis. In een
vroeg stadium van het project zijn de eindgebruikers
geinterviewd. Op basis van hun input is het
programma van eisen opgesteld, dat voor de selectie
van het pakket heel belangrijk was. In de testfase
zijn ook de eindgebruikers weer aan zet. In de
proeftuin wordt er uitgebreid getest door een
werkgroep die in wisselende samenstelling een
doorsnede van de vestigingen van Roosdom Tijhuis
vertegenwoordigt. “Door de investering in tijd van
veel verschillende mensen creéer je winst”, zegt Joop
Jansen, adjunct directeur Roosdom Tijhuis. “De
proeftuinsituatie verschaft snel inzicht in processen
en geeft bij de implementatie een voorsprong waar
beide partijen van profiteren, een win-win situatie

dus.
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